
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

El	Embudo	Perpetuo	de	Jerry	
Una	creación	de	Renato	Moreira	junto	con	Babel-Team	



	
	
	

Quiénes	somos	
	

u Renato	 Moreira	 trabajaba	 en	 la	 empresa	 Spar	 Comunicação	 con	 su	 socio	 Cido	
Rodrigues	cuando	apareció	un	cliente	interesado	en	vender	un	curso	de	inglés	por	
Internet.	

u Moreira	empezó	a	crear	el	Embudo	de	Jerry	en	2014	y	hasta	hoy	ya	facturó,	solo	con	este	embudo,	más	de	cuatro	millones	de	dólares	en	ventas	
recurrentes	del	curso	de	inglés.	

u Hoy,	Moreira	usa	este	mismo	embudo	para	todos	sus	productos,	generando	ingresos	de	

250mil	dólares	en	ventas	al	mes.	



	

Quiénes	somos	
	

u Somos	una	pequeña	empresa	que	tiene	por	objetivo	ayudar	a	otras	pequeñas	empresas	
a	alcanzar	el	próximo	nivel	y	volverse	sostenibles.	

u  Nuestro	crecimiento	se	ha	dado,	principalmente,	por	la	asociación	firmada	con	el	
software	Infusionsoft	de	marketing	y	ventas	automatizadas.	



	
	
	
	
	
	

El	Embudo	de	Jerry	
	
	

Características	especiales	
	
	

u Este	 embudo	 ha	 sido	 probado	 y	 validado	 por	 más	 de	 15	 empresas	
latinoamericanas	de	los	más	diferentes	nichos	de	mercado:	cursos	de	idiomas,	
adelgazamiento,	financiero,	marketing	y	ventas,	agencias,	etc.	

u Es	PERPETUO,	o	sea,	

HAY	VENTAS	TODOS	LOS	DÍAS	
u Sus	 configuraciones	especiales	hacen	parecer	que	 se	 trata	de	un	 lanzamiento	

tradicional	y	 trabajan	con	gatillos	mentales	como:	escasez,	urgencia,	miedo	y	
autoridad.	

u En	menos	de	una	semana	es	posible	tener	este	embudo	totalmente	listo	para	
vender	todos	los	días.	



	
	
	
	
	
	

El	Embudo	de	Jerry	
	
	

Facturación	alta	todos	los	días	
	
	

Este	embudo	puede	utilizarse	en	cualquier	tipo	de	estrategia	y	cualquier	tipo	de	
producto.	De	hecho,	las	ventas	aumentan	considerablemente	después	de	su	uso.	

	
	

La	cuestión	de	 la	 recurrencia	permite	que	 las	ventas	se	realicen	diariamente,	de	
modo	 que	 deja	 de	 ser	 necesario	 trabajar	 con	 momentos	 de	 pico	 de	 ventas	 –
Lanzamientos	Tradicionales–	y	momentos	sin	generación	de	ingresos.	

	
	

El	 Inglés	de	Jerry,	cliente	para	quien	se	originó	este	embudo,	es	un	producto	de	
valor	alto	vendido	en	recurrencia,	acción	que	antes	era	considerada	inviable	en	el	
mercado	de	infoproductos.	
	
	



	
	
	
	
	
	

El	Embudo	de	Jerry	
	
	

Fases	
	
	

u CAPTURA	

u EDUCACIÓN	

u OFERTA	 	

u COMPRA	

u LISTA	DE	ESPERA	

u REEDUCACIÓN	 	

u POSVENTA	 	

Prospección	
	

Venta	

Nueva	Prospección	
Sorprender	y	Vender	más	



	
	
	
	
	
	

El	Embudo	de	Jerry	
	
	

Prospección	
	
	

u 3	capturas	de	Leads	

u Launch	Formula	con	3	vídeos	de	CPL	+	Video	de	Venta	

u Invitación	y	anticipación	de	la	apertura	del	carrito	de	compras	

u Secuencia	de	venta	para	acabar	con	objeciones	y	generar	escasez	y	urgencia	

u InvisibleWebinar	

u Secuencia	de	relaciones	para	no	compradores	

u Contenido	gratuito	-	blog	



	
	
	
	
	
	

El	Embudo	de	Jerry	
	
	

Venta	
	
	

u Recaptura	con	nuevos	datos	

u Estado	de	la	compra	

▪ Boleto;	

▪ Tarjeta	cancelada;	

▪ Abandono	del	carrito	de	compras.	

u Follow-up	de	cada	estado	

u Lista	de	Espera	posterior	al	cierre	del	carrito	



	
	
	
	
	
	

El	Embudo	de	Jerry	
	
	

Posventa	 	
	
	

u Sea	bienvenido	

u Contenido	en	tips	



	
	
	
	
	
	

Campañas	

Son	2	campañas	en	total:	

u Embudo	-	Inglés	de	Jerry	-	Renato	Moreira	

Una	estructura	de	prospección	con	captura,	educación,	CPL,	oferta	y	
contenido	para	no	compradores.	

	
	

u Estado	de	la	compra	-	Embudo	-	Inglés	de	Jerry	-	Renato	Moreira	

Una	estructura	de	recuperación	de	ventas	perdidas,	lista	de	espera,	una	entrada	
de	captura	directa	y	posventa.	



	
	
	
	
	
	

Campañas	

layout	
	

Campaña	1	–	Embudo	CPL	



	
	
	
	
	
	

Campañas	

layout	
	
	
	
	
	
	
	
	

Campaña	2	–	Estado	de	la	Compra	



	
	
	
	
	
	

Checklist	
	

u El	Embudo	de	Jerry	es	totalmente	personalizable	y	su	contenido	está	listo	para	ser	
adaptado	por	quien	lo	compra.	

u Hemos	creado	un	checklist	en	el	cual	se	informan	las	ediciones	necesarias	
en	cada	etapa.	

u El	checklist	está	en	Excel	y	se	envía	luego	después	de	haberse	realizado	la	compra.	
	
	
	



	
	
	
	
	

Aplicaciones	Fundamentales	
Para	que	el	embudo	funcione	exactamente	como	lo	creó	Renato	Moreira,	es	
necesaria	la	utilización	de	algunas	aplicaciones	complementarias:	

u Sitio	web	+	creación	de	landing	pages	

(normalmente	se	usa	WordPress*	con	OptimizePress*,	o	LeadPages*)	

u Aplicación	de	escasez	de	tiempo	

Para	que	sea	una	campaña	recurrente,	es	necesario	que,	una	página	que	antes	se	
podía	 ver,	 después	 no	 se	 pueda	 más.	 Esto	 es	 posible	 con	 Deadline*,	
MyFusionHelper*	o	PlusThis*.	

	
	

*	Estas	son	indicaciones	de	Babel-Team	para	una	experiencia	perfecta.	Hay	otras	
herramientas	que	también	se	pueden	utilizar	con	las	mismas	funcionalidades	que	

las	presentadas	antes.		



	
	
	
	
	
	

Partners	
	
Tenemos	también	como	partner	a	PlusThis	para	todos	nuestros	clientes	de	América	
Latina	y	Brasil.	

	
	

Compre	ahora	con	descuento	exclusivo	de	50%:	

US$39	

http://bit.ly/PlusThisBR	



	

	

¡El	mejor	método	para	vender	TODOS	
LOS	DÍAS	y	facturar	millones	al	mes!	



	
	
	

	
	
	
	

¡Muchas	gracias!	
Si	le	interesa	tener	este	embudo,	que	ya	facturó	más	de	cuatro	millones	de	
dólares	en	ventas	de	forma	perpetua,	entre	en	contacto	con	nosotros:	

	
	

comercial@babelteam.com	

+55	21	3173-3368	

WhatsApp:	+55	21	99523-8095	


